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цель: сформировать базовые навыки критического восприятия рекламы и осознанного потребительского поведения.
Задачи: 
· знакомство с понятием «реклама», её видами и функциями;
· развивать критическое мышление, научить анализировать рекламные сообщения;
· воспитывать осознанное отношение к деньгам и покупкам;
· расширять словарный запас;



Ход занятия


1. Вводная часть
· Мотивационный момент: Ребята, когда вы смотрите интересный фильм или познавательную передачу, что прерывает просмотр? (ответы детей)
Беседа по вопросам:
· «Что это было?»
· «Где вы ещё встречаете рекламу?»
· «Зачем нужна реклама?»
· «Покупки по рекламе всегда полезнее?»
Реклама нужна для того, чтобы люди узнали о товаре, который мы хотим продать. Реклама также помогает покупателям узнать, где они могут купить нужные им вещи, что купить.
Её показывают по телевизору, печатают в газетах, журналах, показывают по телевизору и в гаджетах, расклеивают на досках объявлений, на улице (рекламные щиты, баннеры) (Слайд №1)
Формулировка темы: сегодня мы узнаем, как реклама влияет на нас и как принимать решение о покупках осознанно.
(Слайд №2)
2. Основная часть
Теоретический блок «Что такое реклама?» (ответы детей)

РЕКЛАМА- МЕРОПРИЯТИЯ, ПРОВОДИМЫЕ С ЦЕЛЬЮ ПРИВЛЕЧЕНИЯ ВНИМАНИЯ ЛЮДЕЙ ДЛЯ ПОБУЖДЕНИЯ ИХ К КАКИМ-ТО ДЕЙСТВИЯМ, НАПРИМЕР, ПОКУПАТЕЛЕЙ ДЛЯ ПОКУПКИ КАКОГО-ТО ТОВАРА (слайд №3)

Кто знает, как переводится?
Реклама-слово латинское. Переводится – кричать. То есть, рекламировать что-то, кричать об этом. Первые рекламные объявления появились в Древнем Египте. Но поскольку многие люди не умели читать, то их выкрикивали специальные люди- Глашатаи или Зазывала (Слайд №4)
А какие функции должна выполнять? (ответы детей)
· рассказать о товаре, 
· показать его преимущества, 
· создать желание купить.
Скажите, какой должна быть реклама, чтобы привлечь как можно больше народу? Посмотри на слайд № 5
1. Яркие цвета и звуки привлекают внимание
2. Знаменитости и блогеры- если звезда это использует, значит, это круто.
3. Обещание чудес-например, этот крем избавит от морщин за 3 дня.
4. Ограниченное предложение- «только сегодня скидка50%», 
5. Эмоции-счастливые люди, смешные ролики, милые животные
6. Слова-ловушки-«уникальный», «лучший в мире», «эксклюзивный» 
(Слайд №6)
Практическое задание: «ПРАВДА ИЛИ РЕКЛАМА»
Задача: определить где реальная характеристика товара, а где реклама трюк.
1 «Этот сок сделан из яблок» (правда)
2. «Если выпить этот сок, станешь самым сильным в классе!»
3. «Эта ручка пишет гладко» (правда)
4. «С этой уникальной ручкой вы будете получать только пятёрки!» (реклама)

Задание №2
Посмотрите на слайд №7, на какой картинке признак «Ограниченного предложения», «Эмоции»
Скажите, рекламе всегда говорит правду? (ответы детей). Правильно. Не всегда. Иногда она преувеличивает или обманывает (Слайд №8) 
В наше время рекламу показывают и навязывают нам, можно сказать, со всех сторон. И как устоять, чтобы не тратить на ненужную вещь деньги? Для этого следуй алгоритму. (Слайд №9)
Существует правило- его называют Правило умного покупателя «Хочу- не значит нужно» (Слайд №10)
И всё-таки, если ничего не помогает. И желание приобрести что-то не проходит.  Тогда сделай следующее (Слайд №11)
А сейчас закрепим знания, что вы поняли, как работает реклама и как не попасться на уловки. (Слайды №12-13)
Викторина: «Умный покупатель»
Вопрос 1. Что такое реклама?
· Сообщение, чтобы ты купил товар (реклама рассказывает о товаре)
       Новость о погоде
       Сказка перед сном
Вопрос 2. Где не бывает рекламы?
       В телевизоре
· В учебнике математики (учебник для учёбы, а не для рекламы)
       В автобусе
Вопрос 3. Что делать, если хочется купить игрушку,
которую показали по ТВ ?
       Сразу бежать в магазин
· Подумать «А нужна ли она мне?» (хорошо подумать-это умно)
       Попросить купить, если даже нет денег
Вопрос 4. В магазине написано: «Старая цена-1000р., новая-100р. Что делать?
       Быстро в магазин- огромная скидка
· Проверить, сколько стоит такой товар в другом магазине (иногда магазины сами придумывают «старую цену». Сравни-и узнаешь правду
       Не смотреть на цену
Вопрос 5. Что Не привлекает в рекламе?
       Яркие цвета
       Громкая музыка
· Длинная инструкция (длинные тексты не её стиль)
         Вопрос 6. Реклама говорит «Только сегодня успей» 
         Это значит:
          Завтра такого не будет
Так говорят всегда-это уловка (это способ заставить купить)
         Надо бежать, пока не пропало
Вопрос 7. Кто самый главный в решении-покупать или нет?
Реклама
Продавец 
· Ты сам (даже если тебе кричат «купи», решать-только тебе. Ты умный покупатель!»)
Задание №3
Задача:
В магазине продавались светильники для ванной за 940 рублей. У одного из светильников надорвалась упаковочная коробка и поэтому на этот светильник сделали скидку 70 рублей. За сколько теперь продаётся этот светильник?
Вопрос: Что такое скидка?
Скидка – это снижение стоимости товара или услуги продавцом от первоначальной стоимости товара или услуги.
Верно.
С какой целью предоставляются скидки? (чтобы привлечь покупателей, увеличить продажи или избавиться от остатков товара). Правильно. В нашем случае, продавец делает скидку за испорченную упаковку товара. 
Ответ: 870 рублей.  
Задание №4
Задание: составьте короткую рекламу (3-5 предложений) любимого сока или фрукта.
С помощью воспитателя дети справились с заданием.                               
Молодцы! Я надеюсь вам пригодятся, полученные знания и вы не потратите лишних денег. Спасибо за внимание! Слайд №14
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